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PRODAJNI

PIT STOP

STO VAS
OCGEKUJE?

3 predavanja

26. LISTOPADA, 2017
Hotel Aristos, Zagreb Buzm

10h - 15h

ROMEO JERCIC
Struénjak za management i leadership

UCINKOVITO UPRAVLIANJE
PRODAIJNIM TIMOM

Sljedece tri, vrlo stresne, situacije vrlo su poznate
skoro svakom voditelju prodaje:

a) promaknuce sa mjesta prodajnog djelatnika na
mijesto voditelja tog istog tima;

b) dolazak na mjesto voditelja tima van tvrtke;

c) Cesta fluktuacija djelatnika unutar prodajnog
tima.

Kolega Romeo Jercic, strucnjak za management i
leadership s ogromnim iskustvorn objasnit ce
kako se postaviti u ovim situacijama | predstaviti
Tim Sociomapping - jedinstven i suvremen alat za
razvoj | procjenu prodajnih i drugih timova.

ALEKSANDRA VESELINOVIC
Certificirani Points of You® trener

BISTE LI KUPILI OD SEBE?

Jeste |i ikad zapitali sami sebe sljedece pitanje:
"Kako me vide kupci | bih i ja kupio od sebe da
sam sam sebi kupac?. Dojam koji ostavljamo na
kupca, nacin komunikacije koji koristimo i "okus®
koji ostavlamo kod sugovornika tesko je
objektivno promotriti iz viastite perspektive.

Aleksandra Veselinovic <¢e Vam, uz pomoc
inovativne Points of You metaode, pruziti priliku da
pogledate duboko u sebe | pronadete odgovor na
na gore navedeno pitanje.

- PANEL -

3 vrhunska predavaca

DANIJEL BICANIC
Prodaijni trener

UPRAVLIANJE VREMENOM
ZA PRODAVACE

Postoji li razlika izmedu upravijanja vremenom za
prodavace i druge ljude u biznisu? Kratko i jasno:
DA! Danijel Bi¢anic ¢e na vrlo prakticnim
primjerima pokazati koje su to razlike i na koji
nacin prodajni profesionalci moraju upravijati
svojim vremenom, a da to bude u skladu s
profesijom kojom se bave i ciljevima koje rmoraju
ispuniti, a da se na kraju dana ne pitaju gdje im je
vrijeme otislo. Prodavaci ne prodaju proizvode i
usluge. Prodavaci "prodaju" svoje vrijeme!

IZAZOVI U UPRAVLIANJU PRODAIJNIM TIMOM

MARKO DESPOT

Rukovoditelj prodaje i razvoja
(Istragrafika d.o.o))

BOZIDAR TOMULIC

Direktor (Europhone d.o.o)
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SASA KNEZEVIC

Direktor (Alukénigstahl SRB)

KOTIZACIJA PO POLAZNIKU: SAMO 369 KN + PDV! U KOTIZACIIU UKLIUCENO: COFFEE BREAK | RUCAK + POKLONI
NASIH SPONZORA . ZA 3 | VISE PRIJAVLIENA POLAZNIKA OSTVARUJETE POPUST OD 15% PO KOTIZACIJI.

OSOBA ZA KONTAKT: VEDRAN ANDRIC « EMAIL: VEDRAN.ANDRIC@BICANIC-CONSULTING.EU -

TELEFON: 091/ 44 88 002



