Izmedu Vase prodaje i vrhunskog trkaceg
automobila nema razlike - ,stalna voznja u

maksimumu®, strahovita opterecenja,

konkurencija koja Vam neprekidno Zeli oduzeti

prednost...

Kad ste zadnji put ,promijenili gume,
= zamijenili ulje, servisirali Vas prodajni

motor?”
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Prodajni pit-stop!

Hotel Phoenix, Sesvete, 15. listopada 2014. od 10 do 15h

Sto mozete ocekivati?

- 4 predavanja, 4 vrhunska predavaca! - Znanje koje ¢ete moc¢i odmah primijeniti u prodaji!
- Primjeri iskljucivo iz prakse! - Priliku upoznati 40 drugih uspjesnih poduzetnika!
Edin Leho: "Kako prepoznati financijski Danijel Bicani¢ - "9 koraka u mjerljivom povecanju

kvalitetnog kupca" prodaje usluga"

Deana Vrban: ,Nesvjesni um - moj 'svemoguci' Dragan Jelici¢ : ,Povecajte prodaju uz Google”

saveznik u prodajnom procesu”

Bi¢ani¢ Consulting je specijalist za prodajno savjetovanje i
edukaciju — s rezultatima. Iza nas stoji 7-godiSnje iskustvo
uspjesne suradnje sa preko 90 hrvatskih tvrtki.

I ,...Kao i u automoto-sportu, uspjeh
e ucinkovito educirali djelatnike u prodaji i e i -
e dobili konkretnu pomo¢ u izradi proaktivnih prodajnih strategija i u prOda]l Ima svoju cijendu...

® uspjesno reorganizirali prodajnu organizaciju . v eysnanie e 140
e unaprijedili upravljanje prodajnim ljudskim resursima redOVltO Odrzavan]e I SerVIS.’

® imali struc¢nu podrsku u zaposljavanju vrhunske prodajne radne
snage

Radi vece interakcije sa predavacima broj sudionika ogranic¢en na 40!
PRUAVITE SE VEC SADA na: gordana.barac@bicanic-consulting.eu

Kotizacija po polazniku: samo 230 kn + pdv. U kotizaciju uklju¢ena predavanja, coffee-break i rucak
+ poklon bon za knjige u izdanju vodeceg hrvatskog izdavaca poslovne literature Mate d.o.o0.




